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リピーター創出セミナー受講申込書
	事業所名
	
	所在地
	

	電話番号
	
	ＦＡＸ番号
	

	受講者名
	
	受講者名
	


■ 主  催：八 代 商 工 会 議 所 
株式会社リピーツ　代表取締役


一圓　克彦





八代商工会議所　　セミナーのご案内　　　　　　　　　　　





【講　師】
































■　日　時　　平成２４年２月２９日（水）19：00～21：00


■　会　場　　八代商工会議所　


■  講　師    （株）リピーツ　代表取締役　　一圓　克彦氏


■　受講料　　 無  料（どなたでもお気軽にご参加下さい。）


■　申込方法　　下記受講申込書に必要事項を記入のうえ、ＦＡＸして下さい。


■　問合せ・申込先　　八代商工会議所　中小企業相談所


　　　　　　　　　     ＴＥＬ０９６５－３２－6191　　ＦＡＸ０９６５－３４－１６１７





























　　　　


　　　　　　（ＪＲ稲毛駅東口徒歩1分、こみなと稲毛ビル４階、１階千葉銀行稲毛東口支店）


■　受講料　　会員：12,600円　消費税込（資料代含）　　　


一般：17,850円  消費税込（資料代含）　　　


　※1社2名以上ご参加の場合合計金額の10％を割り引きます。　　　　　　　　　　　














1975年大阪生まれ。製造業から福祉事業、ＩＴ事業さらに飲食業まで、大小７業種の企画経営を経験したリピーター創出コンサルタント。2008年、リピーター創出に特化した「株式会社リピーツ」を設立。顧問先飲食店において通常２０％～３０％といわれる顧客リピート率を８０％にまで引き上げる等の実績が評価され、設立わずか1年で大手化粧品メーカーや酒造メーカー、小売業や卸売業、カラオケや飲食チェーン店より要請を受けリピーター創出支援を行っている。

















【内容】


1．リピーターで商売繁盛


2．やってしまいがちなリピーター創りの落とし穴


3・リピーターを作る最強メソッド『想起販促』


4．『想起販促・脳内SEO』でリピーターを作る５つの手法


5．『知らせる』ではなく『伝える』ための３つの手法





　お店や企業の利益を安定させるにはリピーターが大切だとわかっていても「時間が足りない・人手が足りない・予算が足りない」そんな理由でリピーター獲得のための販促が後回しになっていませんか？本講座では、リピーターがもたらす利益と今やるべき事を明確にし、その日からできるコストのかからないリピーター創りの具体的なノウハウをご紹介します。





すべてのビジネスにリピート客を！








